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1. Общее описание проекта
    Проект разработан для организации  атлетического зала в селе Вишневое Староюрьевского района Тамбовской области на базе не полностью используемых площадей школы.
В предоставляемых помещениях на условиях аренды будут размещены три зала: взрослый мужской, взрослый женский и подростковый. В перспективе будет создан детский зал.
    Общество с ограниченной ответственностью «Живое железо» планирует  осуществлять посещение  организуемых атлетических залов следующим образом:
1. свободное разовое оплачиваемое посещение.

2. посещение по месячному абонементу.

    Для качественного оказания  услуг  населению, не имеющих ограничения по состоянию здоровья, или имеющие медицинские показания на получение таких услуг будут привлекаться  квалифицированные специалисты, которые будут  способны оказать  всестороннюю  профессиональную помощь клиентам.

В настоящее время создание подобного  центра атлетической
 гимнастики в районном центре не возможно, так как требуются помещения, под размещение  типовых специализированных комплексов оборудования для трёх  категорий населения – мужчин, женщин и подростков.

Причина предлагаемой модели разъединения в том, что  сохраняется максимальная  интимность  обстановки, сопутствующая ритму  тренировок и состоянию клиентов. Таким же образом будет и подбираться персонал в залы.

   В Староюрьевском районе на сегодня  оборудованных и способных одновременно принять до 20 – 40 человек  атлетических залов нет, как и помещений под них. Но потребность у населения есть   и она проявляется только по факту доступности к  объекту услуг, то есть  доступность к залу для  выполнения практических тренировок.

Чтобы реализовать проект надо поступательно выполнить несколько  условий:

1.Оценить площадь которую может отвести МБОУ Староюрьевская СОШ в филиале с.Вишневое Староюрьевского района Тамбовской области и соответственно определить количество возможного оборудования к установке.
2.Произвести вероятную перепланировку внутренних помещений, по факту заключения  арендного договора с целью создания мужского, женского и подросткового залов.

3.Подобрать оборудование из расчёта  принятия одновременно до 30 человек занимающихся.

4.Выполнить  внутренний ремонт и установить систему кондиционирования помещений.

5. Организовать площадку для автомобилей клиентов.

6. Подобрать  и нанять  специалистов для работы в залах.

7.Выполнить рекламную компанию и начать организацию  реализации разовых и месячных абонементов среди населения  Староюрьевского района Тамбовской области.

Появление ООО «Живое железо» на территории Староюрьевского района позволит  сформировать и достичь следующие социальные  приоритеты:

£ сформировать доступную среду  для населения (по возможности) в целях заполнения личного времени занятиями в атлетическом зале;

£ сформировать потребность заниматься в атлетическом зале  активному  и трудоспособному населению;

£ сформировать потребность заниматься в атлетическом зале на ранних возрастных  периодах;

£ посредством проведения целевых мероприятий постоянно привлекать внимание населения к имиджу быть «красивого и здорового атлета»;

£ в последующем расширяя,  материальную базу  в  кустовых крупных сёлах максимально охватить  личное время  молодёжи;

£ повышение качества добровольной физической
 подготовки к военной службе;

£ способствование снижению уровня потребления вредных веществ и противодействие  культуре их распространения;

£ способствование формированию  объединяющих  социальных  ценностей в  среде населения района;
£ подготовка  условий для проведения специализированных  спортивно – массовых мероприятий в рамках района.
В результате деятельности проектируемой организации  на территории, где она будет оказывать услуги и расширять свою деятельность, может  ожидаться следующее:
1. Проявление реального спада  употребления алкоголя и  сигарет до 15%.
2. Повышение занятости населения  укреплением своего здоровья до 10%.
3. Повышение вероятности появления коммерческих  событий до 1 – 2-х в год.
4. Увеличение  объёмов личного времени направляемого  на укрепление своего здоровья среди активной части населения – до 12%..
5. Положительное влияние на  общий уровень формирования капиталовложений, необходимых для  организации и развития структуры   физкультурно – оздоровительных услуг населению в 2 – 3 раза.
6. Вероятность снижения правонарушений в подростковой среде до 50%.
7. На первом этапе проекта (в селе Вишневое) – 5 рабочих мест, в последующем – село Новоюрьево – 5, село Спасское – 5, село Чурюково – 5, то есть последующий этап – 15 рабочих мест.

8. Потребность в данном виде  физкультурно – спортивных услуг будет покрыта на 80%, при реализации всего объёма проекта.

Проектные показатели реализации проекта.

Т.1.

	№пп
	Наименование показателей производственно - экономической деятельности

	2018-2019гг
	2020 – 2022гг
	2023-2025гг

	1
	Среднегодовая численность  основного  персонала ООО «Живое железо»

	2 - 5
	10
	20

	2
	Число залов оборудованных под категории занимающихся, ед
	3
	6
	12

	3
	Расчётное количество  станков для занятий и стационарного оборудования, шт
	24
	80
	160

	4
	Проектная численность посетителей в  1 смену работы работы, человек (30 минут на 1 чел, рабочий день 7 часов, норма загруженности 50%)
	168
	560
	1120

	5
	Темп роста производственной деятельности  ООО «Живое железо» с учётом всех параметров реализации проекта, в %
	100,0
	в +3,3 раза
	в +6,7 раза


2.Описание  продукции и услуг
Характеристика  продукции, услуг.

Т.2.

	№пп
	Наименование продукции (услуг)
	Характеристика  продукции (услуг)
	Рынок сбыта продукции и услуг

	1
	Оказание  консультационных услуг по установлению тренировочных  программ для занятия  на тренажёрах и оборудования  для атлетической гимнастики
	Консультации и установление режима контроля по выполнению тренировочных программ  и нагрузок
	Непосредственно  на месте специалистами  ООО, с.Вишневое и в других сёлах, где будут организованы атлетические залы.

	2
	Непосредственная эксплуатация  тренажёрных и вспомогательных комплексов клиентом в помещении атлетического зала под контролем и руководством специалиста
	Тренажёры,  вспомогательная и специализированная техника, приспособления,  тяжести конструкционные (переносные и стационарные)
	Непосредственно  на месте, в зале под руководством  специалистов  ООО, с.Вишневое и в других сёлах, где будут организованы атлетические залы.


3.Маркетинг - план
Маркетинговые факторы

Т.3.
	№пп
	Наименование мероприятий или целевой деятельности
	Ожидаемый или достигаемый результат реализации маркетинга

	1
	Постоянная сертификация  предоставляемых услуг и учёт их качества предоставления.
	Обеспечение режима производительного  и безопасности производства.

	2
	Использование собственного товарного знака и стиля  производственной деятельности, оформление площадки размещения организации.
	Формирование имиджа своего предприятия

	3
	Организация  собственного информационного сайта в Интернете для обеспечения наглядности и достоверности качества работы и производственных условий.
	Осуществление доступа потребителя к наглядности  технических характеристик предоставляемой  оборудования.

	4
	Организация  постоянного контакта с производителями  специализированного оборудования.
	Формирование пакета услуг и пополнение материально – технической базы организации, формирование рынка новых производств и услуг.

	5
	Организация  телефонной  и электронной связи с установкой диспетчерской службы для повышения доступности  клиентов к возможностям организации.
	Закрепление потребителей  и повышение уровня гарантированности выполнения работ или предоставления услуг под нужды потребителей, выполнение  медицинского контроля  и физического развития с учётом нагрузок и достижений.

	6
	 Проведение открытых  специализированных мероприятий, способствующих увеличению привлекательности  для клиентов потенциала организации.
	Закрепление потребителей  

	7
	Применение активной системы скидок  для постоянных  и новых клиентов.
	Стимулирование объёмов предоставления услуг, последующая организация количественного и качественного учёта  состава потребителей. 

	8
	Организация рекламы.
	Использование специализированных рекламных мероприятий и программ для пропаганды опыта работы и распространения  влияния..


        Потенциальными потребителями услуг будут граждане, которые   в  состоянии  самостоятельно  эксплуатировать или проявлять желание по эксплуатации тренажёрного и специализированного оборудования.
Для взрослого населения будет использоваться система абонементов, которые будут   рассчитаны на  фактическое посещение  атлетического зала  учётом их личного времени.

Для молодёжи будут реализовываться молодёжные  ценовые программы, рассчитанные на постоянство посещения и кроме того, на возможность участия в целевых призовых мероприятиях.

При привлечении   подростков до 12 лет для них будет бонусная бесплатная программа и система оборудования, но бесплатность желательно рассматривать   как предоставление льготы на уменьшение  сумм налогов по этой деятельности.

Сила предлагаемого проекта в том, чтобы  реализовать его как можно быстрее, так как рынок свободен буквально и он зависит только от  активности  желания начать инвестирование в него.

4.Производственный план
Т.4.
	Наименование  производственно – технологических этапов  в соответствии с программой развития 
	Перечень видов работ и целевой деятельности
	Количество  людей, привлекаемых для выполнения объёмов работ

	I.Подготовительные работы


	1.Регистрация ООО «Живое железо»
	1-2

	
	2.Проведение переговоров на аренду помещения с МБОУ Староюрьевская СОШ.
	1-2

	
	3.Корректировка и защита бизнес – плана в банке на получение кредитных ресурсов на выполнение комплекса  работ по проекту.
	1-2

	
	4. Подбор и покупка, доставка и монтаж оборудования в специализированные залы.
	3-5

	
	5.Подбор специалистов и заключение трудового договора.
	3

	
	6. Организация рекламной компании.
	1

	
	7. Согласование и строительство площадки для автостоянки.
	1-2

	II.Технологические процессы
	1. Санитарно – гигиеническая обработка оборудования до, в течении и после занятий.
	3

	
	2.Конкультирование клиентов на предмет установления норм нагрузок и  режима тренировок, самоконтроля и  общего контроля.
	1

	
	3.Обеспечение эксплуатации оборудования клиентами.
	3

	
	4.Санитарно – гигиеническая уборка  основных и вспомогательных помещений.
	2

	III.Потребности
	1. Осуществление санитарно – гигиенического режима обработки помещений и оборудования.
	

	
	2.Осуществление режима охраны.
	

	
	3.Осуществление режима санитарно – гигиенического микроклимата в помещениях залов.
	

	
	4. Комплект типового оборудования на 80 квадратных метров для мужчин.
	

	
	5.Комплект типового оборудования на 80 квадратных метров для женщин.
	

	
	6. Комплект типового оборудования на 80 квадратных метров для подростков.
	

	
	7. Кадровый состав – инструкторы фитнеса
	3

	
	8. Кадровый состав – технический персонал
	2

	
	9. Руководитель + бухгалтер
	2

	
	10. Организация туалетных комнат.
	

	
	11. Организация  раздевалок.
	

	
	12.Организация  медицинской комнаты.
	

	IV.Участники проекта
	1.Администрация МБОУ Староюрьевская СОШ.
	

	
	2.Жители с.Вишневое.
	

	
	3.Жители села Староюрьево.
	

	
	4.Жители  населённых пунктов в радиусе 20 км.
	

	
	5.Поставщики оборудования для взрослых.
	

	
	6. Законные представители, родители реализующие целевую программу физического развития  своих детей.
	

	
	7.Поставщики оборудования для подростков и детей.
	

	V.Организация процесса реализации
	1. Оплата услуг  при непосредственном посещении атлетических залов.
	

	
	2.Реализация  месячного абонемента для взрослых и молодёжи.
	


5. Финансовый план
Расчёт потребностей в  денежных ресурсах (инвестициях, кредитах) на период 2018 – 2019 года

Т.5.
	№пп
	Наименование показателей
	Сумма,т.руб

	1 
	Собственных средств 
	180,0

	2
	Итого собственных средств на момент разработки бизнес - плана:
	180,0

	3
	Затраты на покупку  тренажёрного   оборудования и оборудования общего назначения (всех типов), тыс.руб
	5500,0

	4
	Заработная плата с начислениями, тыс.руб (средняя заработная плата около 21,0т.р.)
	2217,6

	5
	Расходы на ремонт помещения и благоустройство территории, тыс. руб
	1850,0

	6
	Арендные расходы (по приобретаемому оборудованию), тыс. руб
	-----л

	7
	Приобретение оборотных средств, тыс. руб
	150,0

	8
	Непредвиденные расходы, тыс. руб
	200,0

	8
	Всего ожидаемых расходов на начальный этап реализации проекта
	9917,6

	9а
	Недостаток средств для реализации проектной деятельности, тыс.руб -,+
	- 9737,6

	9б
	Сумма кредита или инвестиционных вложений, тыс.руб
	9737,6

	10
	Сумма годовых расходов по содержанию атлетического зала в расчётной модели, тыс.руб
	2767,6

	11
	Средняя стоимость 1 часа посещения  атлетического зала (100 взрослые + 50 молодёжь), руб/час
	75 – 00

	12
	Проектная пропускная способность зала, человек в день на 2018-2019 гг
	168

	13
	Выручка за год от оказания  услуг атлетического зала, тыс. руб (300 раб.дней)
	3780,0

	14
	Сумма  расчётной чистой прибыли  ожидаемой к поступлению  на  период  31.12. 2019 гг
	+1012,4

	11
	 Полный срок окупаемости  проекта
	9,8 лет

	12
	Срок начала окупаемости проекта
	2019 год

	13
	Рентабельность проекта
	+36,6%


 л – оформление налоговой льготы за счёт предоставления бесплатного права подросткам заниматься на подростковом оборудовании  в зале.
При реализации  проекта будет делаться упор  на  сохранение налогов только на заработную плату и минимизировать налог на прибыль. Обосновывать и создавать мотив на получение  льгот, как было ранее указано.
6.Заключение
     Организация  ООО «Живое железо» в селе Вишневое Староюрьевского района  благоприятно скажется на общем уровне социального поведения как подростков, так и взрослых.
Будет создана перспективная часть сегмента  оказания физкультурно – спортивных услуг населению.
За короткий срок будет достигнуто следующее:

- снижение  потребления вредоносных  бытовых продуктов;

- повышение интереса к  укреплению своего здоровья;

-  вероятность появления коммерческих  событий до 1 – 2-х в год.

- положительная переориентация личного времени у активной части населения района;

- будет оказано положительное влияние на  общий уровень формирования капиталовложений, необходимых для  организации и развития структуры   физкультурно – оздоровительных услуг населению в условиях сельских территорий;

- будет реально снижаться уровень правонарушений в подростковой среде;

- проект обладает потенциалом развития и охвата больших территорий, при последовательном и скором строительстве специализированных  комплексов;

- на сегодня только подобный проект в состоянии покрыть потребность в данном виде  физкультурно – спортивных услуг. 
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